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Program školenia (09:00 – 15:00)





Súhlasím s posielaním elektronických daňových dokladov
      ZAŠKRTNITE
Cena za 1 osobu 120- Eur s DPH. Prijatá prihláška je považovaná za záväznú objednávku. Účastník môže zrušiť účasť najneskôr 5 dní pred zahájením školenia. Storno poplatok činí 70 % z ceny účastníckeho poplatku. Pri neskoršom odhlásení alebo neúčasti celá čiastka prepadá. Delegujte včas náhradného účastníka, aby ste zabránili prepadnutiu čiastky za účastnícky poplatok. Nezaplatenie zálohovej faktúry nie je považované za riadne storno prihlášky! Zmena miesta konania, termínu a prednášajúceho lektora je vyhradená. V cene sú zahrnuté materiály pre účastníkov, občerstvenie v priebehu dňa, teplé a studené nápoje, skvelá káva z kávovaru.
V prípade záujmu o tento seminár zašlite vyplnenú prihlášku alebo nás kontaktujte na e-mail vzdelavanie@otidea.sk
120,- EUR s DPH


OTIDEA s.r.o., Astrová 2/A, 821 01 Bratislava Ružinov


doc. PhDr. Jana Galera Matúšová, PhD.


Jana Galera Matúšová pôsobí v oblasti marketingovej komunikácie viac ako 20 rokov, pracovala na manažérskych pozíciách pre značky ako UniCredit Bank, SAZKA, Marks and Spencer, LAMA mobile, Sberbank, Falck a Dedoles (21 krajín Európy). Má skúsenosti s rebrandingom (UniCredit Bank), tvorbou novou značky (mobilný operátor LAMA mobile) aj s riadením značky v krízových situáciách. Od roku 2009 pôsobí aj ako lektor na slovenských a českých univerzitách.Je členkou zahraničných a domácich profesijných organizácií,. Je autorkou 8 odborných kníh a vyše 70 článkov z oblasti marketingovej komunikácie.





PRIHLÁŠKA NA SEMINÁR


7. 11. 2024


MEDIÁLNY TRÉNING - ako sa zbaviť stresu z vystupovania pred médiami či na verejnosti a zrozumiteľne, ľudsky a bez trémy povedať verejnosti to, čo chceme, aby o nás zaznelo





Kedy je menej viac alebo prečo do kamery nehovoriť dlhé príbehy.


Ako hovoriť konzistentne naprieč všetkými komunikačnými kanálmi. 


Ako hovoriť ľudsky, ale zároveň odborne. 


Ako využiť neverbálnu komunikáciu vo svoj prospech.


Ako odpovedať na otázky, aby sme povedali, čo chceme a nepovedali, čo nechceme. 


Tréning je zameraný prakticky, to znamená, že si z neho neodnesiete veľké množstvo poznámok, ale skôr skúseností, ktoré viete ihneď aplikovať do svojej praxe.





Čo si na stretnutí natrénujete:


Ako pracovať na reputácii našej značky (firemnej či osobnej) a nepoškodiť ju našimi vyjadreniami či vystupovaním.


Ako sformulovať posolstvo, ktoré podporí našu reputáciu.


Ako sa pripraviť na rozhovor.


Ako nájsť tému, ktorá bude pre média a verejnosť zaujímavá.


Ako poskytnúť vyjadrenie, ktoré nám pomôže a nevyvolá negatívne reakcie.


Ako sa vyjadriť v krízovej situácii





3. 5. 2016





PRIHLÁŠKA


Termín konania: 				Počet osôb:





Meno:			    Priezvisko:		            E-mail:			        Pozícia





...................................	   ........................................  ...........................................  .................................................


Obchodné meno: ………………………………………………………………………





Ulica: ……………………..……..	Mesto: ……….…………..……..	PSČ: …….....................……..





IČO: …………………………......	DIČ: …………………………......	IČ DPH: ............................................





Tel.: …………...…………….....	Email: ……………………………………………………………….























7. 11. 2024
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